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DIVALTO - Gestion Commerciale — cursus 1

Objectif : A l'issue de ce stage les stagiaires seront en mesure de :
- Bien paramétrer son logiciel et I'adapter a ses besoins
- Apprendre a utiliser les modules achats/ventes/ etc.
- Gérer les stocks
- Intégrer le service commercial d’une entreprise, ou viser une évolution de compétences sur le poste occupé

Prérequis : PROG RAMME

1/ Démarrage dossier Gestion Commerciale
e Fiche dossier
e Tables de bases
e Fiche clients
e Lesimports - exports

Public

Durée :
Format : Intra -

2/ Articles et tarifs
o Fiches et sous fiches articles
e Qestion des tarifs de ventes et d’achats
e Gestion des remises

3/ Ventes et réapprovisionnement

e Circuit des piéces

o Explorateur et saisie de piece

e Devis de ventes

e Commandes de ventes

Méthode & Moyens pédagogiques : e Saisie- réception de piece d’achat
e BL de ventes

e Facture de Vente / Achat

Inter -

4/ Gestion des stocks

o Les flux

e Nature de stock

e Les entrées — sorties
Positionnement du stagiaire : . Opération sur stock
Evaluation : ° Valorisatipn
e Interrogation de stock

5/ Ventes et réapprovisionnement
Modalités / Accessibilités : e Saisie et état d’inventaire

e Statistiques

e Listes de mouvement

6/ Fonctions de la gestion commerciale
e Gestion de la contremarque
e Gestion des contrats et abonnements
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