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SAGE L1000 - Gestion Commerciale

Objectif : A l'issue de ce stage les stagiaires seront en mesure de :
- Bien paramétrer son logiciel et 'adapter a ses besoins
- Apprendre a utiliser les modules achats/ventes/ etc.
- Gérer les stocks
- Intégrer le service commercial d’une entreprise, ou viser une évolution de compétences sur le poste occupé

Prérequis : PROG RAMME

1. Démarrage dossier Gestion Commerciale
Public : | Fiches dossier

| Tables de bases

| Fiches clienst et les imports-exports

Durée :
Format : Intra -

2. Articles et tarifs

— Paramétrage des devises

— Paramétrage de la TVA et Taxes

— Paramétrage des unités

— Paramétrage des compteurs et types de piéces

— Paramétrage des circuits logistiques de réception/livraison

Inter - 3. Les fichiers de base : tiers

— Création des Tiers

— Les tables annexes Clients /Fournisseurs
Méthode & Moyens pédagogiques : — Création des Clients/Fournisseurs

— Création des Transporteurs

4. Les fichiers de base : produits

— Les tables annexes associées aux produits
— Paramétrage par défaut

— Création des articles

o . — Création des kits commerciaux
Positionnement du stagiaire : L, .. .
— Création des frais facturables

Evaluation :
5. La tarification fournisseur

— Création des tarifs fournisseurs

EEr e AR L .
odalités / Accessibilités 6. La tarification client

— Gestion des prix
— Mise a Jour des prix de vente
— Gestion des remises

7. La gestion du transport
— Contexte et Schéma récapitulatif
— Mise en place des paramétres de transport
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